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Une faible proportion seulement des jardineries

vendent des plantes indigénes, alors que le nombre

d’espeéces offertes s’accroit d’année en année.

E n effet, depuis quelques années, la produc-
tion de plantes indigénes connait un essor
important au Québec. Le nombre de producteurs
qui ajoutent des espéces indigenes a leur produc-
tion ou qui, carrément, se spécialisent dans la
production de ces plantes ne cesse d’augmenter.
La gamme des espéces offertes, elle aussi, sac-
croit a chaque saison.

A FAIT FIGURE DE
PIONNIER DANS
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Une étude récente menée pour le compte
du ministere de 'Environnement et de la Faune
du Québec rapporte, qu'en 1997, pas moins de
390 espéces indigenes différentes étaient produi-
tes par les pépiniéristes québécois. De plus, les
médias de tous genres (radio, télévision, pério-
diques) de méme que les sociétés d’horticultu-
re et d’écologie du Québec contribuent a accroitre

I'engouement aupres du grand public. Bref, tout
semble en place pour favoriser une expansion
de lutilisation des plantes indigénes en horti-
culture.

Pourtant, & ce jour, seulement une faible
proportion des jardineries font une place aux
plantes indigénes & méme leur stock. Certaines
entreprises intégrent avec brio cette nouvelle
gamme de végétaux, en créant des espaces thé-
matiques, par exemple. D’autres le font plus ou
moins habilement, en espérant, dirait-on, que
le consommateur leur montre la voie a suivre,

Il est intéressant de constater que malgré le
dynamisme de ce secteur de la production horti-
cole, le marché tarde a emboiter le pas. Plusieurs
facteurs contribuent a cette situation, et notam-
ment le fait qu'il s’agit d'un marché en plein dé-
veloppement et que tous doivent acquérir simul-
tanément leur expérience en ce domaine.

Un marché en développement

Puisqu'il s’agit d"un marché en développement,
le trio producteur-détaillant-consommateur n’est
pas encore parvenu a s'ajuster pleinement, La si-
tuation peut se résumer ainsi: les producteurs of-
frent certaines especes, les détaillants en retiennent
certaines et les consommateurs en demandent
d’autres! Cela peut paraitre caricatural mais illus-
tre bien le travail qui reste & faire si'on veut opti-
miser le potentiel de ce secteur de vente.

Comment acheter
des plantes indigénes?

Au moment d’implanter une section de plan-
tes indigenes, plusieurs acheteurs de jardineries
sont confrontés a un défi de taille, car faire une sé-
lection appropriée n’est pas chose facile. D’abord,
le nombre d’espéces proposées est considérable,
mais surtout, a moins d’intéréts personnels, peu
d’intervenants du milieu horticole connaissent
adéquatement le matériel indigene,

De plus, 1l est difficile d’orienter sa sélection
strictement en fonction de la demande du con-
sommateur, car ce dernier en est actuellement a
une phase exploratoire et, mis a part quelques



espéces-clés, il n’a pas de besoins clairement dé-
finis en matiére de plantes indigénes. Ce qui ne si-
gnifie pas pour autant qu'il ne désire pas expéri-
menter en ce sens. Bien entendu, il est important
pour l'acheteur de se renseigner d’abord sur les
especes les plus en demande. Les producteurs
pourront l'informer et les périodiques hortico-
les recelent une foule de renseignements a ce
sujet.

Comment aménager
une aire de vente?

Pour batir une section de plantes indigenes
qui soit attirante pour le consommateur, on ne
peut passer outre certaines espéces. Par exemple,
les plantes de sous-bois et les plantes comestibles
font partie d'une sélection gagnante. Les plantes
indigenes rares (comme le ginseng) et les liliacées
indigeénes sont également des groupes de plantes
trés populaires aupres des jardiniers amateurs.

Ensuite, il est judicieux de penser en fonction
del'environnement de sa clientéle. Une jardine-
rie située a proximité d’une banlieue cossue, ol
I’'on trouve bon nombre de grands arbres ma-
tures, aura tout intérét a mettre I'accent sur
les plantes de sous-bois. De la méme maniére,
une jardinerie des Laurentides devrait songer a
inclure une bonne sélection de plantes couvre-
sol pour sols acides, étant donné que les foréts
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boréales de cette région ont fagonné un sol au
pH relativement bas.

Il est aussi important de tenir compte du type
de clientéle. Une jardinerie dont la clientéle est
composée de mordus du jardinage devrait offrir
une gamme élargie de végétaux indigenes allant
des arbustes aux graminées, en passant par les vi-
vaces et les plantes grimpantes.

Toutefois, une jardinerie dont la clientéle est
principalement composée de «jardiniers du di-
manche» et de néophytes, ou qui est située dans
un quartier ot les résidents sont surtout des lo-
cataires, devrait sélectionner principalement des
indigeénes vivaces tres floriferes.

Comment vendre
les plantes indigénes?

Bien entendu, une fois la sélection effectuée,
le détaillant souhaite tirer le maximum de son
investissement. Malheureusement, c’est bien sou-
vent au stade de la vente aux consommateurs que
le processus fait faux bond. En effet, comme nous
I'indiquions plus haut, le jardinier québécois en
est plut6t a la phase exploratoire lorsqu'il s’agit de
matériel indigéne. Plus que pour tout autre type
de végétaux, il attend de son centre-jardin de I'in-
formation et il a besoin d’étre conseillé. Il est
donc primordial que le personnel soit adéquate-
ment prépare.

. LE SYSTEME ECO-500

m Réduction du codt
des pesticides de 50%
ou plus

m Application de fertilisants
avec ou sans pesticides

m Mélange instantané au fusil

m Installation facile sur tout
véhicule de pulvérisation

m Garantie d'un an

En instance de brevet

réqgoire :

Chef de file en équipement
de pulvérisation
destiné a la lutte integree

FUSIL A DOUBLE GACHETTE

Votre systeme ECO-500 inclut :

m Réservoir spécial en polyéthyléne
de 15 gallons

m Unité de pompage comprenant :
pompe 12-volt, régulateur, filtre,
manomeétre a glycérine, débit métre,
clé d’ignition

m Enrouleur de boyau a double sortie
Hannay 2026

m 300’ de boyau coaxial

m Fusil & double gachette GREGOIRE

m Garantie d'un an
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UN PLANT DE LIS DU CANADA
AGE DE 17 ANS. upras

en médaillon

DES PLANTULES DE LIS DU CANADA
AGEES DE 17 MOIS. LA MAJORITE DES
PLANTES INDIGENES METTENT
PLUSIEURS ANNEES AVANT D’ETRE
PRETES POUR LA VENTE. Fhoto: |, Dupras

LE PETIT PRECHEUR (Arisaema atrorubens), ic
DE TROIS ANS, EST L’UNE DES PLANTES INDIGENES LES PLUS
POPULAIRES AUPRES DES JARDINIERS AMATEURS. #

PLANTES INDIGENES |
ET SAUVAGES DU QUEBEC

A CE JOUR, SEULEMENT UNE FAIBLE PROPORTION DES JARDINERIES FONT UNE
PLACE AUX PLANTES INDIGENES DANS LEUR AIRE DE VENTE DE PLANTES VIVACES.

SUR LA PHOTO, CELLE DU CENTRE-JARDIN LES PLANTES DE DRUMMONDVILLE.
1D

LES PEPINIERES JASMIN, A MONTREAL,
OFFRENT UN EXCELLENT CHOIX
DE PLANTES INDIGENES BIEN IDENTIFIEES
ET BIEN PRESENTEES. rhoto:
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